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FIGAL está haciendo una gran labor
por el crecimiento de las empresas“,
afirmó la directora general de Política

de la Pyme, María Callejón, en su
conferencia de clausura de la Junta
General de la Sociedad. Destacó que el
riesgo vivo asumido por la institución
creció por encima de la media del sistema
español de garantía recíproca. Según la
memoria de Cesgar, AFIGAL creció un
107%, frente al 98% del sistema, en los
últimos cinco años. “Son unos datos
excelentes y les felicito por ello”, afirmó.

Para la directora general, el reducido
tamaño de las empresas españolas es un

problema serio para competir en el
mercado global. “Se necesitan recursos
humanos, materiales, conocimientos y
capacidades”, que las pymes pueden
adquirir con el respaldo financiero de
entidades como AFIGAL. Por eso, animó a
los socios presentes a acumular
oportunidades: “No tengais miedo a
invertir y crecer”.

María Callejón pidió un esfuerzo
colectivo para impulsar la creación de
sociedades innovadoras, promover el
desarrollo de empresas gacela (de fuerte y
constante crecimiento) y asegurar la
transmisión de las firmas familiares.

Iniciativas de desarrollo
3

Línea ICO-Pyme 2006
4

5.434 pymes avaladas
por un valor de 173
millones de euros
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BSCH y Banco Espirito
Santo inician
convenios con AFIGAL
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– La inflación alcanza
el 4%

– El precio del dinero
sube un cuarto de
punto

8
Emprendendo con
garantías
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ITE Caixa Galicia
refuerza su colaboración
con AFIGAL

A

AFIGAL crece por encima
de la media española
La directora general de Política de la Pyme felicita a la Sociedad

La directora general de Política de la Pyme, María Callejón, ante el numeroso público convocado por AFIGAL tras su Junta General
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n año más, Afigal y el
Instituto Tecnológico
Empresarial Caixa Galicia

colaboran acercando a los
asociados de Afigal la oferta
formativa de ITE Caixa Galicia,
tanto de estudios de postgrado
como de jornadas de
actualización.

La colaboración entre ambas
instituciones se articula en torno
a dos áreas principales:

1- Descuentos y condiciones
de financiación especiales para
los asociados a AFIGAL en los
programas desarrollados por
ITE Caixa Galicia.

Los socios de AFIGAL
pueden acceder a los programas
abiertos de ITE con descuentos
del 15% de la matrícula en
Programas Máster y otros
Programas de larga duración y
del 20% en los seminarios y
jornadas de actualización.

2- Desarrollo específico de
programas de formación que
respondan a las necesidades

de las empresas asociadas a
AFIGAL. En 2006, y tras el
éxito del curso de Gestión de
Micropymes que se había
desarrollado en 2005, se ha
creado un programa sobre
Gestión Integral de PYMEs en
el que 20 alumnos tuvieron la
oportunidad de conocer las
bases de las diferentes áreas
de gestión de la empresa
(Estrategia, Marketing,
Finanzas, etc.). Dado el éxito
obtenido con este programa,
durante el primer trimestre de
2007, se celebrará la segunda
edición del mismo.

FORMACIÓN DE CALIDAD
El Instituto Tecnológico

Empresarial Caixa Galicia
(ITE Caixa Galicia) es una
entidad innovadora de
provisión de iniciativas
formativas hacia la sociedad. 

A través del instituto, Caixa
Galicia ofrece a la sociedad
programas formativos de
calidad que contribuyen al
desarrollo social y económico
de la comunidad gallega.

U

ITE Caixa Galicia refuerza su
colaboración con AFIGAL

Los socios de AFIGAL
disfrutan de
programas de
formación específicos
y condiciones de
acceso preferentes a
todas las actividades
de ITE Caixa Galicia

ÁREA FINANCIERA
llMaster en Banca y Finanzas
llPrograma Superior de Gestión Patrimonial

ÁREA DE GESTIÓN
llExecutive Master in Business Administration
llMáster en Gestión y Dirección de Empresa de
Diseño y Moda

Actualmente, ITE Caixa Galicia tiene abiertos los plazos de presentación de
candidaturas para los programas Máster 2006/2007

Además de las condiciones ventajosas de acceso a los programas formativos de ITE
Caixa Galicia, las empresas asociadas a Afigal tendrán acceso a otros servicios:

llMáster en Dirección de Empresas Constructoras e
llInmobiliarias (M.D.I.)

ÁREA TECNOLÓGICA
llMáster SAP en Gestión Integrada de la Empresa
llMáster en Desarrollo de software

l l Acceso a la Bolsa de Talento de ITE Caixa Galicia,
formada por los alumnos que han cursado los
programas máster de ITE Caixa Galicia y donde las
empresas podrán satisfacer sus necesidades de
profesionales cualificados.

l l Formación In Company: ITE Caixa Galicia ofrece a
las empresas la posibilidad de recibir una formación
adaptada a sus necesidades operativas y funcionales,
realizando un trabajo de análisis y consultoría previo
al diseño e impartición de la formación.



l Consejo de Administración
de AFIGAL aprobó “ensayar
una rebaja de costes” en sus

servicios de afianzamiento para
respaldar las operaciones de
desarrollo de las pymes,
siguiendo las directrices
europeas que apuntan al
aumento de tamaño de las
empresas como objetivo básico
de competitividad.

Así, para impulsar las
iniciativas de sus socios,
AFIGAL practicará una
reducción en la aportación al
capital del 3% al 2% en todas
las operaciones de avales
financieros, salvo los
microcréditos; además de otras
rebajas en los gastos de
estudio y de formalización del
0,25% al 0,15%. Por otro lado,
se mantendrá la aportación al
capital del 1% para las
operaciones suscritas bajo

convenios con entidades
financieras que sean socias
protectoras. 

En la misma línea de
actuación, se comprende la
disminución del 10% en la
comisión del aval financiero
formalizado por una empresa
que haya realizado antes otra
operación positiva con
AFIGAL. Con esta medida, se
busca también fidelizar a los
socios.

Además, la institución
ensayará condiciones especiales
para los avales financieros de
operaciones superiores a
300.000 y 500.000 euros.

PROPUESTA A LA XUNTA
DE GALICIA

Las dos sociedades de
garantía recíproca gallegas
(AFIGAL y Sogarpo) se han

coordinado para presentar una
propuesta de colaboración a la
Xunta de Galicia, que plantea
numerosas acciones de apoyo
al nacimiento y desarrollo de
las pymes, mediante un mayor
aprovechamiento de sus
sistemas de afianzamiento.

La iniciativa se sostiene en
un estudio de la consultora
KPMG donde se demuestra que
los avales financieros llegan a
tener un efecto multiplicador
de las ayudas públicas de 10
veces frente a 3 de las
subvenciones. El ejemplo del
programa de microcréditos es
una buena demostración de esa
capacidad, además de un
precedente interesante para
otros posibles convenios con la
Administración autonómica
que sirvan para promover el
empleo, la riqueza y la
innovación empresarial.
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A Coruña, Junio del 2006

El Consejo aprueba rebajas en los costes para los socios y propuestas de
colaboración con la Xunta de Galicia y las entidades financieras

E

El Consejo de Administración de la Sociedad decidió impulsar la tendencia de crecimiento de AFIGAL con nuevas orientaciones de precios y servicios



B E N E F I C I A R I O S

l l Podrán ser beneficiarias de las ayudas
aquellas empresas que tengan la consideración
de microempresa o Pymes . Las empresas
beneficiarias deberán realizar o haber realizado el
proyecto inversor en Galicia.

P R É S T A M O  M Á X I M O

T I P O  D E  I N T E R É S

S U B V E N C I Ó N

P L A Z O

P L A Z O  D E  A M O R T I Z A C I Ó N

ll 3 años, sin carencia.
ll 5 años, sin carencia o incluido 1 año de carencia.
ll 7 años, sin carencia o incluidos 2 años de carencia.
ll 10 años, sin carencia (exclusivemente inmuebles).

C O N D I C I O N E S

Linea ICO-Pyme 2006 

ll Modalidad: La ayuda consistirá en la
subsidiación de los tipos de interés de los
préstamos/leasing formalizdos en las condiciones
(Línea ICO-PYME 2006) y que cumplan las
condiciones y requisitos establecidos en el
presente convenio.
ll Destino: Los préstamos/leasing formalizados
se destinarán a la financiación de un proyecto de
inversión que constituya uno o varios activos
nuevos productivos. (aquellos que se adquieran a
partir de la firma del contrato de ptmo/leasing o
que el primer pago efectuado para su adquisición
(justificado mediante factura) se haya llevado a
cabo como máximo 6 meses antes de dicha
firma y supongan una primera transmisión del
bien). Por activos productivos se deberán
entender aquellos bienes que, directa o
indirectamente, permiten realizar la actividad
principal de la empresa.

ll Las solicitudes se podrán presentar en AFIGAL o en
cualquiera de las entidades financieras firmantes del
convenio hasta el 31 de enero de 2007.

ll Subvención de 0,50 puntos con carácter general. 
ll Subvención de 0,75 puntos con aval de AFIGAL.

ll Tipo fijo: ICO+0,50%
ll Tipo variable semestralmente: Euribor 6 meses+0,50.
ll Cancelación anticipada: en las operaciones a tipo
fijo un 2% sobre las cantidades reembolsadas por
anticipado.  En las operaciones a tipo variable no
llevarán penalización las amortizaciones
anticipadas voluntarias debiendo realizarse en las
fechas de revisión semestral del tipo de interés.

ll 70% (excluido IVA e impuestos) para PYMEs

ll 80% Para microempresas.

I N V E R S I O N E S  F I N A N C I A B L E S

ll Serán inversiones subvencionables las
realizadas con posterioridad al 1 de enero del
2006.
ll El importe mínimo de financiación 25.000Û
(sin IVA ni impuestos), por beneficiario y el
máximo 1,5M.
ll Inmovilizado Material

3 Nuevo (maquinaria, terrenos, naves, etc).
Sin Limitación.

3 Usado (únicamente en inmuebles y barcos
de pesca). 
3 Inversión inmobiliaria no será superior al

80%.
ll Inmovilizado Inmaterial.

3 Aplicaciones informáticas, propiedad
industrial e intelectual y gastos de I+D.

C O M I S I O N E S

ll El IGAPE subvenciona íntegramente la comisión
anual del 1% de AFIGAL.
ll El pago para toda la vida del préstamo será realizado
de una sola vez por el IGAPE a la entidad financiera
prestamista y se destinará a la amortización anticipada
del principal del préstamo.

4

A 
Co

ru
ña

, 
Ju

ni
o 

de
l 

20
06

N
O

T
IC

IA
S

DEFINICIONES

ll Pequeña empresa: con menos de
50 trabajadores, facturación menor a 7
millones de euros e independiente.

ll Mediana empresa: menos de 250
trabajadores, facturación menor a 40 mi-
llones de euros e independiente.
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A Coruña, Junio del 2006as cuentas anuales del 2005
confirman el espectacular
crecimiento experimentado

por AFIGAL en los últimos
cinco ejercicios. En ese periodo
de tiempo, el número de
empresas asociadas a la
institución creció un 146% (de
3.282, en el 2000, a 8.071, en el
2005), mientras que el importe
de los avales vigentes aumentó
un 107% (de 83,6 a 173,3
millones de euros).

En la actualidad, son más de
5.400 pymes de Lugo y A Coruña
las que disfrutan de las garantías
de AFIGAL en respaldo de sus
iniciativas empresariales.

Estos son algunos de los datos
que aprobaron los miembros del
Consejo y la Junta de la Sociedad
de Garantía Recíproca, reunidos
en junio en A Coruña para
aprobar la memoria del ejercicio
pasado y examinar nuevas
acciones estratégicas para seguir
impulsando la labor de AFIGAL. 

CUENTAS ANUALES 2005
Según el informe de gestión

del ejercicio 2005, AFIGAL
formalizó 3.346 avales por un
valor de 71 millones de euros
durante el año pasado, lo que
representó un crecimiento en
importe del 8% respecto del
ejercicio 2004. Además, se
registró un incremento del
número de socios del 15%,
superando las 8.000 pymes
asociadas en el norte de Galicia.

Una vez mas se batieron los
récords de la propia sociedad
obteniendo los mejores resultados,
hasta ahora, que pasarán a
capitalizar más la compañía en
beneficio de las Pymes.

En el informe, también se
destaca la solvencia que
mantiene la institución, con
unos de los índices de
morosidad (0,4%) y falencia
(0,3%) más reducidos de todo
el sistema español de
sociedades de afianzamiento.

L
El número de socios y operaciones creció más del 100% en los ultimos 5 años.

5.434 pymes avaladas por un
valor de 173 millones de euros
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En el ejercicio 2005,
AFIGAL formalizó
3.346 avales por un
valor de 71 millones
de euros, lo que
supuso un aumento en
importe del 8%
respecto del 2004
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BSCH y Banco Espirito Santo
inician convenios con AFIGAL

Doce entidades financieras colaboran ya con la Sociedad

ás de 8.000 pymes gallegas
pueden acogerse a los
convenios firmados por

AFIGAL con Banco Santander
Central Hispano (BSCH) y Banco
Espirito Santo en los últimos meses
para financiar sus iniciativas en las
mismas condiciones que una gran
empresa. 

Por una parte, el acuerdo con
BSCH ofrece una línea financiera de
nueve millones de euros para los
socios de AFIGAL, que incluye
polizas de crédito, préstamos y
leasing a un interés de Euríbor a 90

días+0,50%, con unas comisiones
más reducidas y unos plazos de
amortización más amplios que los
ofertados generalmente en el
mercado. Dentro del mismo
convenio, también se facilita a los
socios de AFIGAL: anticipos de
subvenciones públicas, financiación
de divisas, préstamos para
iniciativas de comercio exterior, y
ventajas financieras en operaciones
de factoring, confirming, descuentos
comerciales y garantías a favor de
operadores extranjeros.

Por otra parte, el acuerdo con
Banco Espirito Santo abre una línea
de financiación de tres millones de
euros a los miembros de la
Sociedad, que comprende créditos y
préstamos de inversión o
reestructuración de pasivos a un
interés de Euríbor+0,50%, con unas
condiciones preferentes de coste y
amortización.

Estos acuerdos de colaboración
se suman a los suscritos con Banco
de Galicia, Banco Sabadell, BBVA y
Caixanova, además de los convenios
con los socios protectores Caixa
Galicia, Banco Gallego, Banco
Pastor, Caixa Rural Galega, Banco
Simeón y Banco Etcheverría.

M

El director de Banca de Em-
presas en A Coruña del Banco
Espirito Santo, Luis Antonio
Iglesias, con el director gene-
ral de AFIGAL, Manuel Alonso.

El director Territorial del
Santander Central Hispano

en Galicia, Pablo Berdiel,
firma el convenio junto al

director de AFIGAL

Los acuerdos ofrecen
condiciones
preferentes de
financiación a los
empresarios
asociados a AFIGAL
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A Coruña, Junio del 2006

El precio del dinero sube un cuarto de punto

n mayo, los precios aumentaron
un 0,4%, situando la tasa
interanual de inflación en el 4% y

la acumulada del año (periodo enero-
mayo), en el 2,1%. El vestido y
calzado, el transporte, los alimentos
sin elaborar y los productos
energéticos y carburantes fueron los
que más contribuyeron al alza de
precios. En el último año, el precio de
los productos energéticos se ha
incrementado en un 14,1% y el de los
carburante y combustibles, en un

17,9%. Mientras, el ocio y la cultura y
las comunicaciones bajaron el 0,9% y
el 0,1% en mayo. La inflación
subyacente interanual se sitúa en el
3%. En Galicia, la inflación aumentó
en mayo un 0,4%, situando la tasa
interanual en el 4,2%, dos décimas
por encima de la media nacional. El
comportamiento menos favorable
correspondió al vestido y calzado
(1,4%) junto con el transporte (1,1%),
y el más positivo, al ocio y cultura (-
0,9%) y comunicaciones (-0,1%).

0,4 %

4 %

2,1 %

3 %

Tasa interanual 
(incremento últimos doce meses)

Inflación acumulada en 
el año 2006

Inflación subyacente
(interanual)

2 %
Previsión oficial 
para el 2006

Variación de los precios
en el mes de MAYO

porcentajeindicador

Principales indicadores de inflación La inflación alcanza el 4%

E

l pasado 8 de junio, el
Banco Central
Europeo (BCE) decidió

nuevamente elevar el
precio oficial del dinero en
un cuarto de punto,
situándolo en el 2,75%. Es
el segundo incremento
que se produce este año,
continuando así la
tendencia de tipos al alza
iniciada en el 2005,
cuando se alcanzó el
mínimo histórico del 2%.

El BCE ha basado su
decisión en la necesidad
de controlar la estabilidad
de los precios, y seguir
contribuyendo al
crecimiento económico y
la creación de empleo en
la zona euro. A pesar del
alza de tipos, estos

continúan estando en
unos niveles lo bastante
bajos como para que no
supongan un freno a la
actividad económica y, de
hecho, el crecimiento del
Producto Interior Bruto
está cumpliendo con las
previsiones de
recuperación (aumento
del 0,6% en el primer
trimestre del 2006 enla
zona euro) y con una
aportación significativa de
la demanda interna, y
todo ello, a pesar del
efecto negativo del alza
del precio del petróleo.

Con esta situación, las
previsiones de crecimiento
para el presente año
oscilan en una horquilla
de entre el 1,8% y el 2,4%

y que, en el caso concreto
de España, se elevan hasta
el 3,3%, según fuentes del
Gobierno.

Por lo que respecta al
Euríbor, principal tipo de

referencia de las entidades
financieras, ha continuado
su tendencia al alza, de
manera moderada, y, en la
actualidad, se sitúa
ligeramente por encima
del 3,3%.

E Evolución del precio oficial del dineroEvolución del precio oficial del dinero
Tipo de intervención del BCE

Junio 2005 2,11% 2,10%
Julio 2005 2,12% 2,17%
Agosto 2005 2,13% 2,22%
Septiembre 2005 2,14% 2,22%
Octubre 2005 2,20% 2,41%
Noviembre 2005 2,36% 2,68%
Diciembre 2005 2,49% 2,84%
Enero 2006 2,51% 2,83%
Febrero 2006 2,60% 2,91%
Marzo 2006 2,72% 3,11%
Abril 2006 2,79% 3,22%
Mayo 2006 2,89% 3,31%
Junio 2006 2,97% 3,37%t
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1998 3 de diciembre 3,00%
1999 13 de abril 2,50%
1999 4 de noviembre 3,00%
2000 3 de febrero 3,25%
2000 16 de marzo 3,50%
2000 27 de abril 3,75%
2000 8 de junio 4,25%
2000 31 de agosto 4,50%
2000 5 de octubre 4,75%
2001 10 de mayo 4,50%
2001 30 de agosto 4,25%
2001 17 de septiembre 3,75%
2001 8 de noviembre 3,25%
2002 5 de diciembre 2,75%
2003 6 de marzo 2,50%
2003 5 de junio 2,00%
2005 1 de diciembre 2,25%
2006 2 de marzo 2,50%
2006 8 de junio 2,75%
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oitas son as dúbidas que acougan
aos novos emprendedores, sobre
todo, no tocante á viabilidade

financeira dos seus proxectos. Con esa
incerteza acudiron ducias de mozos á
ponencia de AFIGAL no Día do
Emprendedor este día 23 de maio

Todos eles agardaban unha resposta á
pregunta que lles plantexaba o director
comercial da institución, Gonzalo
González: “¿Sabes ónde te metes?”; e
atoparon de volta unha morea de boas
razóns para planificar con xeito as súas
iniciativas empresariais.

Coa experiencia dunha institución
que examina de cotío centos de
proxectos, Gonzalo explicou aos futuros
empresarios cales eran as pautas de
éxito dun plan de negocio, o perfil dos
mellores emprendedores, os sectores
económicos con menores riscos, e as
esixencias de preparación ou
coñecemento que se requiren dun

emprendedor. De seguro que os
asistentes colleron boa nota.

Ás recomendacións de AFIGAL
sumáronse as feitas na mesma sesión sobre
financiamento de proxectos
emprendedores por expertos de Caixa
Galicia, Caixanova, da business angel
Uniban e da empresa de capital risco
Uninvest da Universidade de Santiago.

O Día do Emprendedor é unha
iniciativa da Dirección General de
Política de la Pyme que está a percorrer
todas as comunidades españolas para
fomentar a iniciativa emprendedora,
espertar vocacións empresariais,
recoñecer socialmente a figura do
empresario e descubrir novas
oportunidades de negocio.
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Liñas de Financiación de 

AFIGAL, SGR

Destinos:
l Pólizas de Crédito para circulante ata 3 anos
l Préstamos para inversións e reestructuración
de pasivos ata 6 anos
l Préstamos para adquisición ou reforma de
locais, naves, etc. ata 12 anos

3,6%TIPO APLICABLE JUNIOTIPO APLICABLE JUNIO

Euribor + 0,25%Euribor + 0,25%

AFIGAL asesora aos futuros
empresarios no Día do
Emprendedor

Emprendendo con
garantías

                             


